
 

DESAYUNO DE TRABAJO:  

“las tres “R” y sostenibilidad económica de las actuaciones 
urbanísticas” 

MOMENTO PARA COMPARTIR EXPERIENCIAS  

 

1. ¿Por qué no logramos convencer al cliente final? 
2. ¿Estamos trabajando de espaldas al cliente? 
3. Hay que ser especialista en rehabilitación. Y esta experiencia se adquiere 

rehabilitando 
4. No se puede obligar a los propietarios a rehabilitar algo. ¿Cómo 

convencerles? 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 


















